Gﬁa?{fﬂi de Qfmﬁtm es e

PORTADA [EXR[€F) DEPORTES SOCIEDAD DINERO ESPANA MUNMDO OPIMIOM PARTICIPA BLOGS OCIO Y CULTURA SERVICIOS CANALES TIENDA INMO MOTOR EMPLEQ

A Corufa A Marina Arousa Barbanza Carballo Deza Ferrol Lemos Lugo Ourense Pontevedra Santiago Vigo Emigracion

r

A PIE DE CALLE
«Recibo unas veinte llamadas diarias

solicitando un trabajo»

eduardo gomez misa Representante de una empresa de productos de
Internet v telecomunicaciones

Xulio Vdzquez | 22/%/2009
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Contrato adier en dos meses, porgue muchos no
quisren ser autonomos

Mencionar en tiempos de crisis la palabra trabajo v un sueldo, aungue sea
con pocos ceros, causa un efecto llamada multiplicador. La culpa es de una
pequefia campafia publicitaria dirigida a los buzones. El folleto simplemente
nombra un empleo y la posibilidad de embolsarse 200 euros a la semana.
Aporta un telefono de contacto v lo demas puro suspense. Pero acuden a la
cita como moscas. Se agotarian antes los caramelos de un carrito a la puerta
de un colegio que esta oferta, porque es ilimitada. Tampoco se trata de la
multiplicacién de los panes v los peces, mas bien habria que decir que son
muchos los llamados y pocos los elegidos. La parte buena es que todo
depende del opositor. «Recibo una media de veinte llamadas diarias
solicitando un trabajo=, afirma Eduardo Gémez Misa, responsable en Vigo de
Key 21, una empresa dedicada a |la distribucion de productos de Internet y
telecomunicaciones, que tiene su oficina en el namero 69 de la calle Romil.
-éLleva mucho tiempo en la empresa? -Ocho afios. Antes estuve en ofras
provincias, concretamente en A Corufia, Barcelona, Madrid y Sevilla.
Trabajamos por toda Espafa. -éQué productos distribuyen? -5e trata de
telefonia fija en domicilio de una importante marca internacional vy también
ofrecemos Internet. -éSolo han hecho publicddad a domidlio? -No, también
insertamos algdn anuncio en los medios. -éEsperaba que tuviese tanto
éxito? -Bueno contamos con la ventaja de que damos una salida a la gente
gue esta en el paro y hay mucha. -éCuantos pasan por su ofiana? -En los
dos meses han pasado unas 500 personas. -éEl nimero de contratados? -El
2%. Trabajan diez. Hay quienes no quieren ser autonomos. -éLa entrevista
personal? -Es para saber si encaja en el perfil v ver si le va bien la oferta.
Pero lo Unico importante es que tenga ganas de trabajar. -éQuién puede
optar? -Todo el mundo que quiera trabajar, aungue hay personas que
rechazan el empleo comercial. -éEn qué consiste? -Visitar clientes a
domicilio y explicarles las ventajas que tienen contratando nuestra telefonia
fija v hacer clientes. -&Y los 200 euros semanales? -Es por un minimo de
dos clientes al dia. No hay limite en el sueldo. Solo depende de |la capacidad
del trabajador. Hasta puede conseguir una franquicia.



